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Die HHG Haustechnik Handels GmbH wurde 1995 .
nehmen die Produkte der Firma ATMOS in Deutschl
beit mit verschiedenen Herstellern und durch hochquali
Kunden von umfassender praktischer Fachkompetenz auf

grundet. Seit 1999 vertreibt das Unter-
d. Durch die langjahrige Zusammenar-
ierte Ansprechpartner profitieren die
Gebiet der Holz- und Pellethei-

zungen.
Das Produktportfolio wurde Uber die Jahre weiterentwickelt. HHG liefert Heizungszubehdr vom
' I ." l'— . . - R R .
g passenden Anschlussset, Pufferspeicher, Regelungstechnik und Zubehor im Keller bis hin zum

ATM DS m HG Schornsteinsystem und Solarkollektoren auf dem Dach.

GENERALVERTRETUNG by

,Dank SAP Business One haben wir

H H G H AU ST EC H N | K H AN D E LS G M B H eine vollstdndige Digitalisierung er-

reicht. Wir haben Schnittstellen zu

unseren Dienstleistern integriert und
DAS PROJEKT betreiben ein vollstdndig digitalisiertes
Lager, wodurch wir schnell und prazise
liefern kbnnen. “

Digitale Effizienz und schnellere Lieferungen mit SAP Business One

Als familiengeflihrter, spezialisierter Losungs- und Serviceanbieter flir Biomasse- und
Heiztechnik und verlasslicher Partner des Fachhandwerks sind fur die HHG technische Joachim Chemnitzr,
Kompetenz, persénliche Beratung, hohe Warenverflgbarkeit, schnelle Ersatzteilversor- Geschaftsfiihrer

gung und kurze Lieferzeiten zentrale Erfolgsfaktoren.

Einkauf, Lager, Vertrieb, Buchhaltung und Service waren Uber verschiedene Insello-
sungen abgebildet. Ziel der Einfihrung von SAP Business One war es daher, eine in-
tegrierte Plattform fur zentrale Geschaftsprozesse und eine gemeinsame Datenbasis
zu schaffen. Besonderer Fokus lag auf der Optimierung der Bestands- und Bedarfs-
planung sowie der Lagerstrukturen und Lieferketten, um Waren schneller und zuver-
lassiger verfligbar zu machen. Gleichzeitig sollte das ERP System mehr Transparenz
Uber Kunden, Auftrage, Servicefalle und die Wirtschaftlichkeit des Geschafts schaffen.

LOSUNGEN & SERVICES
HERAUSFORDERUNGEN SAP® Business One
« Steigende Anforderungen an effiziente Auftrags- und Lagerprozesse sowie an UNIORG smart Logistics
schnelle und prazise Lieferungen UNIORG smart MDE
» GroBere Transparenz Uber den gesamten Arbeitsablauf hinweg
_ . . . BRANCHE
» Bedarf einer nahtlosen Integration mit Versanddienstleistern
Handel
HIGHLIGHTS E-Commerce
» SAP Business One ermdglicht als digitaler Kern des Unternehmens eine voll- ..
P UNTERNEHMENSGROSSE
standig digitale Lagerverwaltung
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« Schnittstellen zu Dienstleistern und Versandpartnern sowie integrierte Unterstut-
zung fur Webshop-Betrieb

* UNIORG als zuverlassiger Beratungs- und Implementierungspartner mit fundier-
ter Branchenexpertise und hochqualifizierten Beratern

» Flexible Unterstutzung fur individuelle Losungen: UNIORG smart Logistics fur
automatisierte Versandprozesse und UNIORG smart MDE fur die digitale Lager-
verwaltung

BUSINESS BENEFITS

» Vollstandig digitalisierte Lagerablaufe sowie schnellere und prazisere Lieferungen

» Transparente, durchgangige Arbeitsablaufe von der Auftragserfassung bis zur
Finanzbuchhaltung

» Verbesserte Prozesstransparenz und -kontrolle sowie Ad-hoc-Berichterstellung
und Prozessanalyse

» Verbesserter Kundenservice durch effizientere Auftragserfassung, Reklama-
tionsbearbeitung und Lieferung sowie starkere Integration von Webshop- und y v Ackr
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