DER KUNDE

U N I ORG Seit Grindung im Jahr 1950 in Spangenberg un

zeuge fur die Metallzerspanung ist die WESPA G
jede Sageanforderung geworden. Langjahrig erfahrene

der Herstellung der ersten Sagebandwerk-
zum wichtigen Technologiepartner fur
itarbeiter haben durch Innovation und

Mit einem weltweiten Vertriebsnetz und Fachhandelspartnern in Gber 100 Landern sowie eige-
nen Gesellschaften in Nordamerika und Asien garantiert WESPA eine schnelle Verflgbarkeit
und einen umfassenden Service.

DAS SAGEBAND.

,Neben Verbesserungen in der Pro-
WE S P A G M B H duktion und Materialwirtschaft haben

wir viele Optimierungen im Bereich

der Geschdftsplanung und - steue-
DAS PROJEKT rung erreichen kénnen — insbesonde-
re im Bereich der Finanzbuchhaltung
dank schnellerer Analytik und damit
deutlich schnellerer Entscheidungs-
findung.“

Vision der WESPA GmbH ist es, sich trotz des zunehmenden Wettbewerbs durch asia-
tische Hersteller als ein flhrender europaischer Anbieter von hochwertigen Sagewerk-
zeugen weiter zu etablieren. Das Unternehmen mochte durch kontinuierliche Innovation
und Exzellenz in der Fertigung neue MaBstabe setzen. Dabei ist es Ziel, die Position in

bestehenden Markten zu festigen und gleichzeitig neue Markte zu erschlie3en.
Holger Schoepe,

Zur fundierten Abbildung und Unterstitzung des zukUnftigen Wachstums mussten die Director Marketing | Sales

globalen Unternehmensprozesse in einem System flr USA und Deutschland mit ent-
sprechender Transparenz in den Ablaufen der einzelnen Landesgesellschaften harmo-
nisiert werden. Die Einfihrung von SAP Business One sollte die immer gréBere Kom-
plexitat der Produkte und zunehmende Zahl von Produktvarianten bei 35.000 Artikeln
mit hoher Produkttiefe abbildbar und mit zentraler Datenhaltung analysefahig machen.
Dabei wurden die unterschiedlichen buchhalterischen Herausforderungen und unter-
schiedlichen komplexen Steuergesetzgebungenbeider Lander bertcksichtigt.

LOSUNGEN & SERVICES
Beschleunigung des industriellen Wachstums mit SAP Business One im Metall- und SAP® Business Ong )
Stahlsektor UNIORG smart Logistics
» GroBBe Herausforderung mit nur 6 Monaten Laufzeit in Anbetracht zweier Zeitzonen BRANCHE
« Vielzahl an unterschiedlichen landesspezifischen gesetzlichen und steuerlichen Rah- Produktion & Ferti
menbedingungen und Besonderheiten in einem System roduktion & Fertigung
« Verfolgung eines ganzheitlichen Beratungsansatzes bei laufender vollumfanglicher Be- ..
ratung der Geschaftseinheit in den USA UNTERNEHMENSGROSSE
120 MA

HERAUSFORDERUNGEN

« Bedarf an durchgangiger Transparenz im globalen Betrieb

« Komplexe internationale Compliance-Anforderungen

« Enger Zeitrahmen fur die vollstandige ERP-Implementierung

» Fehlendes einheitliches System fur Geschéaftsplanung und -analyse

HIGHLIGHTS

« 2-3 Stunden Zeiteinsparung taglich in der Logistik
« Verwaltung von mehr als 35.000 Artikeln in einem System

BUSINESS BENEFITS

 Deutliche Verbesserungen in der Produktionszeitplanung

« Prazisere Kundenauftragsplanung und reduzierte Lagerbestande

» PuUnktliche Kundenlieferungen in Gber 60 Lander N
. . s . S A Bjorn Sievers

» Schnellere Finanzberichterstattung ermaglicht schnellere Entscheidungen N ! Sales SAP Business One

+ Verbesserte globale Compliance liber Zeitzonen und Rechtssysteme hinweg . L A +49(0)2319497-0
4 Al b.sievers@uniorg.de
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