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„Oft werden wir gefragt: 
Warum UNIORG? 
Die Antwort ist immer 
die gleiche: Es ist die 
Kompetenz der Kollegen 
und Ihre Menschlichkeit.
Wir lieben einfach was wir 
tun!”

Seit 1974 unterstützt UNIORG 
mittelständische und global  
agierende Unternehmen mit  
Leidenschaft, Innovationskraft und 
erstklassiger SAP®-Exzellenz da-
bei, mit maßgeschneiderten Lö-
sungen ihre Geschäftsziele zu er-
reichen und in einer sich ständig 
verändernden Geschäftswelt ef-
fizient und erfolgreich zu agieren.  
 
Mit unserer langjährigen Erfahrung 
und der engen Partnerschaft mit 
der SAP® SE entwickeln wir Lö-
sungen, die individuell auf die An-
forderungen unserer Kunden ab-
gestimmt und zukunftssicher sind. 
Dabei setzen wir auf Effizienz, 
Innovation und Nachhaltigkeit. 
 
Mit der SAP® S/4HANA Cloud 
bieten wir eine hochmoderne 
ERP-Lösung, die Unternehmen 
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dabei hilft, ihre Geschäftspro-
zesse nahtlos zu integrieren und 
flexibel an neue Anforderungen 
anzupassen. Die Cloud-ERP-Lö-
sung vereint Echtzeitdatenana-
lyse, Automatisierung und intuiti-
ve Bedienung, um Unternehmen 
eine intelligente Steuerung ihrer 
Prozesse zu ermöglichen. Da-
mit schaffen wir die Grundlage 
für Skalierbarkeit und Wachs-
tum in einer digitalisierten Welt. 

Unsere Kunden aus Dienstleistun-
gen, E-Commerce, Großhandel, 
Produktion und Fertigung profitie-
ren von den Vorteilen der SAP® 
S/4HANA Cloud – von gesteigerter 
Effizienz über schnelle Implemen-
tierung bis hin zur permanenten 
Innovationsfähigkeit. Entdecken 
Sie in unseren Referenzen, wie 
UNIORG Unternehmen mit SAP® 
S/4HANA Cloud erfolgreich 
macht. Lassen Sie sich inspirieren!

Geschäftsführung v.l.: 
Andres Faber 

Norbert Lakämper 
Thomas Weber 

Hans-Peter Kreft



Mit SAP® S/4HANA Public Cloud 
eine update- und zukunfts-
sichere Lösung schaffen, um 
Prozesse kosteneffizient und 
nah am erprobten Standard zu  
definieren.
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Die Anforderungen eines jungen wachsen-
den Fertigungsunternehmens durch branchen- 
spezifische Kernfunktionen und Geschwindigkeit 
erfüllen

HERAUSFORDERUNG
•	 Komplexe Prozesse in Produk-

tion und Lagerhaltung
•	 Konsolidierung im Finanzwe-

sen mit Muttergesellschaft
•	 Fehleranfällige Datensamm-

lungen in Excel
•	 Abbildung des Werteverlustes 

eines wiederverwendbaren 
Hilfsmittels im Produktions-
prozess

LÖSUNGEN
•	 Einkauf und Vertrieb nah am 

SAP Standard
•	 Anbindung von Kunden über 

EDI an SAP® Cloud Platform
•	 Einbindung der Anwender von 

Beginn an
•	 Ausstattung aller Mitarbeiter 

mit mobilen Endgeräten

VORTEILE
•	 Geringer Customizing Auf-

wand
•	 Kostengünstigere und schnel-

lere Einführung
•	 Automatische Updates, keine 

Hardware
•	 Optimierte Abläufe durch 

schnelles, professionelles und 
pünktliches Agieren

BRANCHE
Produktion & Fertigung

UNTERNEHMENSGRÖSSE
17 MA

„Eine prozess-
orientierte Unterstützung des 
Unternehmenswachstums 
gehört zu den wichtigsten 
Treibern unserer Vision 
eines innovativen Startups. 
UNIORG und die SAP ® 
S/4HANA Public Cloud 
bringen uns diesem Ziel ein
großes Stück näher.”

Charlotte Franke,
Kaufmännische Leiterin
& Prokuristin,
celotec GmbH & Co. KG

celotec.com
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Intelligente Automatisierung
im Finanzwesen mit RISE with 
SAP® S/4HANA Finance in 
der Cloud: Echtzeit-Reporting 
und erweiterte Finanzanaly-
sen für 360 Einblicke durch Zu-
sammenführung von Transak-
tionen, Analysen und Planung.
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Vom operativen Rechnungswesen zur strate- 
gischen Unternehmensführung

HERAUSFORDERUNG
•	 Neues Cloud Netzwerk mit 

paralleler Einführung von-
SAP® S/4HANA for Finance

•	 Harmonisierung von Konten-
plänen und Kostenrechnungs-
kreisen

•	 Zugriff auf Altsystem
•	 Anbindung diverser Drittsys-

teme

LÖSUNGEN
•	 SAP® Best Practices und  

Branchen Benchmarking
•	 SAP® Embedded Analytics
•	 Anbindung Archivsystem mit 

SAP Archive Link
•	 Dateibasierte Importverarbei-

tung von Faktura Belegen aus 
vorgelagertem Softwaresys-
tem

•	 Adaption einer vorhandenen 
Integration einer Workflow 
Software in SAP® S/4HANA

VORTEILE
•	 Größere Steuerungskompe-

tenz und Agilität
•	 Reduzierte Gesamtbetriebs-

kosten

BRANCHE
Logistikdienstleister

UNTERNEHMENSGRÖSSE
> 300 MA

„Mit unserer verein-
heitlichten Finanzdatenbank 
und den integrierten Trans-
aktions-, Analyse und 
Planungsanwendungen 
haben wir die Steuerungs-
möglichkeiten, die unseren 
Digitalisierungskurs 
unterstützen”

Dennis Grohmann,
Teamleiter Controlling /
Abrechnung,
TanQuid GmbH & Co. KG

tanquid.com
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Transformation durch Agilität und 
Schnelligkeit: 
Entwicklung von Mobilität der 
Zukunft mit beständigen Prozes-
sen durch RISE with SAP® und 
gleichzeitige Abbildung ständi-
ger Transformation.
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Wie unterstützen verlässliche Prozesse die dyna-

mische Transformation eines jungen OEMs?

HERAUSFORDERUNG
•	 Abbildung aktueller und  

zukünftiger Prozesse in einer  
Lösung

•	 Skalierbarkeit für die Umset-
zung neuer Ideen und Projekte

LÖSUNGEN
•	 Unterstützung des laufenden 

Transformationsprozesses
•	 Integration späterer Anwen-

dungen
•	 Abbildung einer komplexen 

Supply Chain
•	 Automatisierung und zukunfts-

fähige Prozesse mit allen  
Stakeholdern

VORTEILE
•	 Durchgängige digitale Wert-

schöpfungskette
•	 Skalierbarkeit und Analyse-

fähigkeit unterstützen Wachs-
tumskurs optimal

•	 Weitere Produkte im RISE  
Paket, die sich mit Umwelt und 
Nachhaltigkeit befassen

BRANCHE
Produktion & Fertigung

UNTERNEHMENSGRÖSSE
17 MA

„RISE with SAP® –
Wachsen mit SAP®“ 
ist nicht einfach nur ein 
Spruch. UNIORG und SAP® 
begleiten und unterstützen 
unseren Wachstumskurs und 
helfen uns dabei, in unserer 
beständigen Transformation
Komplexität zu reduzieren.”

Jona Christians,
Chief Executive Officer und 
Gründer,
Sono Motors GmbH

sonomotors.com
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Neustrukturierung und Di-
gitalisierung des städti-
schen Einkaufsprozesses 
mit SAP® S/4HANA und der  
SAP® Business Technology Plat-
form  (BTP).
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Optimierung des strategischen Beschaf-
fungsmanagements durch verbessertes  
Einkaufserlebnis für städtische  Mitarbeiter

HERAUSFORDERUNG
•	 Alter Webshop nicht responsi-

ve und mobil einsetzbar
•	 Anpassung der Organisations-

struktur 
•	 Gestaltung abteilungsüber-

greifender Einkaufskanäle
•	 Vermeidung von Informations-

silos

LÖSUNGEN
•	 Architektonisch konzeptio- 

nelle Vorgehensweise inklusi-
ve Durchführung von fünf Inte-
grationsprojekten

•	 Multicloud-Plattform für die 
Integration von Benutzern, 
Diensten und Geschäftspro-
zessen

VORTEILE
•	 Zugriff von allen Geräten
•	 Beschleunigung und Vereinfa-

chung der Bestellprozesse
•	 Optimierte Kommunikation mit 

Lieferanten
•	 Zeit- und Kostenreduktion
•	 Hohe Belastbarkeit in Ausnah-

mesituationen

BRANCHE
Öffentliche Verwaltung

UNTERNEHMENSGRÖSSE
< 30.000 MA

„Ein wichtiges Kriterium
für unseren neuen Webshop 
2.0 war neben der Zeit und 
Kostenersparnis die  
Zufriedenheit unser Mit-
arbeiter durch die intuitive 
Bedienung. Nur wenn eine
Beschaffungslösung gerne 
genutzt wird, lässt sich das 
volle Potenzial des Tools
heben.”

Werner Schwendener,
Teamleiter SAP® Logistik,
Organisation und Informatik 
der Stadt Zürich (OIZ)

stadt-zuerich.ch
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Wie gelingt es dem einzigen Full-
Service Clearinghaus für Um-
satzsteuer und Zoll die Komple-
xität transaktionaler Steuer für 
seine Kunden zu überwinden?  
Die Antwort: Cloud-basier-
te Lösungen und Produkte zur 
Automatisierung vollständiger 
Prozessabläufe im grenzüber-
schreitenden B2C-Geschäft in 
Europa.

SUCCESS-STORY BOOK

Stärkung der Wettbewerbsfähigkeit und Steige-
rung der Einnahmen durch Automatisierung der 
Umsatzsteuerpflichten in SAP® S/4HANA

HERAUSFORDERUNG
•	 Bereitstellung, Anwendung 

und fortlaufende Aktualisie-
rung von über 1,2 Mio. Steuer-
codes mit mehr als 300.000 
Ausnahmeregeln für in der  
EU-27 gehandelte Produkte

•	 Integriertes Billing im Tax  
Clearing

•	 Bewältigung hoher Volumina 
und hohe Schnelligkeit beim 
Check-Out des Händlers

LÖSUNGEN
•	 Innovative eingebettete  

E-Commerce Strategie mit 
SAP® S/4HANA

•	 Bereitstellung der für die  
EU-27 geltenden VATRules 
Datenbank

•	 Integration in Systemumge-
bung des Händlers über Plugin 
oder API

•	 Full-Service Abwicklung von 
grenzüberschreitenden Trans-
aktionen

VORTEILE
•	 Hohe „Conversion-Rate“ der 

Shops durch entsprechende 
Geschwindigkeit (Umwand-
lung Interessent in Kunde)

•	 Hoher Servicegrad

BRANCHE
Dienstleistungen

UNTERNEHMENSGRÖSSE
> 75 MA

„Unser Anspruch ist es,
Prozesse konsequent vom 
Kunden her zu denken, nicht 
vom Produkt. So ist es uns 
mit unserer SAP® S/4HANA 
Cloud Lösung und UNIORG 
als starkem Partner in einem 
höchst komplexem Umfeld 
gelungen, absolut zielgenau 
auf die Bedürfnisse unserer 
Kunden einzugehen.”

Roman Maria Koidl,
CEO ,
eClear AG

eclear.com
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Einkaufsprozesse effizient und 
komfortabel im webshop für B2B 
Einkäufer abbilden und alle ent-
scheidenden Informationen in 
Echtzeit anbieten.

SUCCESS-STORY BOOK

Wachstumspotential für das Logistikwerkzeug 
der Zukunft heben durch erfolgreiche  
Umsetzung der E-Commerce Strategie im  
B2B Markt

HERAUSFORDERUNG
•	 Alter Webshop nicht responsi-

ve und mobil einsetzbar
•	 Optimierte Gestaltung der  

Verkaufsabwicklung
•	 Vermeidung von Redun- 

danzen

LÖSUNGEN
•	 Prozessoptimierung durch 

Verschlankung und Automati- 
sierung

•	 Schnelle Verfügbarkeit und 
kundenindividuelle Preise 
durch Nutzung als Cloud- 
Service

•	 Intelligente Suchfunktionen 
und klare Benutzerführung

VORTEILE
•	 Unterstützung der Digitalisie-

rungsstrategie von Partnern 
und Kunden

•	 Zugriff von allen Geräten
•	 Beschleunigung und Verein-

fachung des Einkaufs- und  
Verkaufsprozesses

•	 Unternehmensweite Einspa-
rung von Zeit und Kosten

BRANCHE
Produktion & Fertigung

UNTERNEHMENSGRÖSSE
425  MA

„Die nahtlos in unser SAP® 
S/4HANA eingebettete 
UDINA Commerce Cloud 
von UNIORG vereinfacht 
unsere Verkaufs- und 
Einkaufsprozesse. So halten 
wir unseren Wachstumskurs 
durch Verbesserung der 
Customer Experience und 
steigende Umsätze.”

Björn Scholz,
Vertrieb BY,
VETTER Industrie GmbH

forks.com
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UNIORG Gruppe
Lissaboner Allee 6-8
44269 Dortmund

www.uniorg.de
T +49 231 9497-0
info@uniorg.de

Warum UNIORG:
Seit 1974 unterstützen wir  
unsere Kunden bei der Lösung 
bzw. Realisierung aller Anforder- 
ungen, die bei Konzeption,  
Aufbau, Modernisierung und 
Betrieb von SAP®-Systemen  
anfallen.
Als langjähriger Partner der 
SAP® SE bieten wir Ihnen 
viel Erfahrung und noch mehr 
Sicherheit. Das Bestmögli-
che für Sie und Ihr Unterneh-
men erreichen - dafür setzen 
sich die Geschäftsführung 
und alle Mitarbeiter der UNI-
ORG Gruppe persönlich ein. 

Wir unterhalten Büros in: 
Dortmund (HQ)
Augsburg
Berlin
Bremen
Chemnitz
Walldorf
Pittsburgh
Kosice
Hyderabad

Ihre persönlichen Ansprechpartner:

Marco Stepka
Head of Business Development  

UNIORG Cloud Services
+49 231 9497-0

m.stepka@uniorg.de

Steffen Paulussen
Senior Consultant / Managing Director

+49 231 9497-0
s.paulussen@uniorg.de


